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Q@81 credit consulting 1. Ausgangssituation

m Das Wesen der klassischen Warenkreditversicherung erfillt unterschiedliche Funktionen
m Erstattung von nicht prognostizierbaren Forderungsausfallen
m Uberwachung der Bonitatsentwicklung
m Frihwarnfunktion im Fall von drohendem Zahlungsausfall

Im Zuge dessen gehort die Veranderung der individuellen Kreditlimitentscheidung zum Modell der
klassischen Kreditversicherung, da es sich um generell kindbare Kreditlimite handelt

m Eine Veranderung des Kreditlimits in Form von Limitreduzierungen und/oder Limitaufhebungen,
initilert durch den Versicherer kann stattfinden im Rahmen von

m Erstantrag
m Teilentscheidungen oder Ablehnungen
m Fortlaufende Bonitatsprifung
m Zwangsreduzierungen oder Limitaufhebungen
m Entscheidungen auf Basis von individuellen Risikoinformationen
m Portfoliogesteuerte Risikomal3nahmen
m Bezogen auf Branchen oder ganze Lander

m Dies Entscheidungen ziehen weiteren internen Klarungsbedarf und Handlungsoptionen fir den
Lieferanten nach sich
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881 credit consulting 2. Problemstellung bei restriktiven Entscheidungen

m Vermeidung von hoheren Eigenrisiken
m Reduzierung von Zahlungszielen
m Vorkasse / Anzahlungen
m Anforderung von Sicherheiten
m Lieferstopp

m Restriktive MalRBhahmen fihren oft in der Kundenbeziehung zu Stdérungen bis hin zur Beendigung der
Geschaéftsbeziehung

m Internes Spannungsverhéltnis zwischen den Bereichen Finanzen und Vertrieb kann entstehen
m Alternative L6sung kann eine Top Up Versicherung sein, die erganzend zur Primardeckung fungiert

m Kombinationen des vom Priméarversicherer gezeichneten Limit mit einem weiteren Limit eines sog.
Top Up Versicherer
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Q81 credit consulting

2. Problemstellung bei restriktiven Entscheidungen

m Welche Punkte missen bei der Sondierung einer Top Up L6sung beachtet werden?

Portfolioanalyse

m Wie ist die Struktur der Deckungsliicke, die durch eine Top Up Versicherung geschlossen
werden soll?

m Einzelne groRRere Entscheidungen versus Portfolioproblem?

m Nullentscheidungen und/oder Aufhebungen versus Teilentscheidungen
Welche zusatzliche Hochstentschadigung wird fur eine Top Up L6sung bendtigt?
m Struktur des zu versichernden Risikos kann Einfluss nehmen
Kosten-Nutzen Analyse

m Welche Kosten entstehen in Abhéngigkeit der unterschiedlichen Pramiengrundlage bezogen
auf mein Portfolio

Wie hoch ist die zusatzliche Administrierung der Top Up Police?

Wird die ergdnzende Losung von den involvierten Partnern akzeptiert?
m Primarversicherer (Informationspflicht)

m Mogliche Finanzierungspartner (Factoring)
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1 , I 3. Anbietermarkt fir Top Up Lésungen
credit consulting Priméar Kreditversicherer

m Merkmale
m Die angebotenen Top Up Losungen konnen immer nur auf die im eigenen Haus bestehende
Primér Kreditversicherung angewendet werden

m Die Bedingungen und Klauseln der Primar Kreditversicherung werden weitestgehend
Ubernommen

m Aul3er einer separaten Verpflichtung zur Pramienzahlung, gibt es keine vertraglichen
Obliegenheiten im Tagesgeschatt, die zusatzlich zu den in der Primarversicherung

verankerten Pflichten entstehen

m  Werden vertragliche Obliegenheiten in der Primar Kreditversicherung erfillt (z.B.
Nichtzahlungsmeldung), gelten diese auch automatisch fur die Top Up Lésung
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3. Anbietermarkt flr Top Up Losungen

181 credit consulting Primar Kreditversicherer

m Ubersicht des relevanten Top Up Anbietermarktes
m Ergénzende Deckungsmodelle durch den Primarversicherer

Y Atradius EULER HERMES CDFOCG

Managing risk, enabling trade
FOR SAFER TRADE

m Deckungsmodelle durch einen spezialisierten Nischenversicherer

CREDENDO s

m Deckungsmodelle durch ,Verwalter” von Ruckversicherungskapazitaten des Londoner
Lloyd’s Marktes

modern kredietverzekeren ]
I met klassieke degelijkheid

mercury

GLOBAL

Coverholder at [EREGNEDA
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, i 3. Anbietermarkt fir Top Up Losungen
credit consulting Primér Kreditversicherer

m Atradius

m Einziger Anbieter, der eine Top Up LOsung Uber einen exklusiven Kooperationspartner (Tokio
Marine Kiln) anbietet und nicht selbst die Rickversicherung tbernimmt

m Produktname: CoverOnTop
m Anwendbar nur auf Portfoliobasis
m Keine Einzelabsicherungen mdglich

m Prinzip: automatische maximale Verdopplung der Teilentscheidungen bis zur H6he des
urspringlichen Limitantrags

Top Up Limit Top Up Limit
o o
S Beantragtes 3 Beantragtes
o Kreditlimit 8 Kreditlimit
Q o
S O o
Y = Entscheidung an o Entscheidung
o Atradius = Atradius
o
o h
h
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3. Anbietermarkt fir Top Up Losungen

Q81 credit consulting Primar Kreditversicherer

m Atradius
m Pramiensatz wird fur das Portfolio individuell berechnet
m Pramienabrechnung erfolgt auf Basis der ,kalkulatorischen Deckungslucke® p.a.

m Differenz zwischen Antragsbetrag und Entscheidungsbetrag bei allen Teilentscheidungen in
dem definierten Portfolio

m  Wird die kalkulatorische Deckungsliicke unterjahrig groR3er, erfolgt eine Nachfakturierung
pro rata

m Monatliche Kontrolle der kalkulatorischen Deckungslticke (Anbietungspflicht)

m Da keine Limite beantragt werden mussen, entstehen keine zusatzlichen Kosten flr
Prifungsgebihren
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3. Anbietermarkt fir Top Up Losungen

Q81 credit consulting Primar Kreditversicherer

m Atradius

m Vorteile
m Einfache Administrierung der Police
m Keine Prifungsgebihren
m Entkopplung Primar Versicherer und Top Up Versicherer

m Nachteile
m Keine Absicherung von Einzelrisiken
m Anbietungspflicht allein durch die kalkulatorische Deckungsliicke

m Limitpflege® ist notwendig, damit unnotige Kosten vermieden werden

m Begrenzung auf die maximale Verdopplung des Kreditlimits in der Primarversicherung
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, I 3. Anbietermarkt fir Top Up Lésungen
credit consulting Priméar Kreditversicherer

m Coface
m Produktname: Topliner
m Absicherung erfolgt immer auf Basis einzelner Abnehmer

m Prinzip: individuelle Prifung eines zuséatzlichen Kreditlimits als Top Up Limit, unabhangig vom
ursprunglichen Antragsbetrag

m Zwischen 5.000 und 5.000.000 € moglich

m Laufzeit einer Deckungszusage ist immer begrenzt auf mindestens 30 bis maximal 90 Tagen
m Wahrend der Laufzeit ist die Deckung ,unkundbar® seitens des Versicherers
m Ausnhahme: Eintritt des Versicherungsfalles

m Pramienabrechnung erfolgt als Festpramie pro Limit und wird bei jeder Anfrage individuell als
Angebot fiir die angefragte Laufzeit errechnet

m Keine zusétzlichen Kosten fur Prifungsgebihren
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3. Anbietermarkt fir Top Up Losungen

Q81 credit consulting Primar Kreditversicherer

m Coface
m Vorteile
m Absicherung von Einzelrisiken ist mdglich
m Keine Begrenzung auf das maximal doppelte Limit des Primarversicherers
m Limite sind unkiindbar (Ausnahme Versicherungsfall)
m Keine Anbietungspflicht
m Nachteile
m Maximale Laufzeiten von 3 Monaten
m Bei einem permanenten Bedarf muss immer wieder ein neues Limit beantragt werden
m Kann erst wieder nach Ablauf beantragt werden
m Insbesondere bei gréReren Portfolios entsteht ein hoherer administrativer Aufwand

m Steigt der Top up Bedarf innerhalb der 3 Monate, muss ein komplett neues Topliner Limit
beantragt werden, die zuvor entrichtete Topliner Pramie geht komplett verloren
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3. Anbietermarkt fir Top Up Losungen

Q81 credit consulting Primar Kreditversicherer

m Euler Hermes
m Produktname(n): CAP, CAP+ und Powercap
m Absicherung erfolgt immer auf Basis einzelner Abnehmer
m Prinzip
m CAP

m Individuelle Prifung eines zusatzlichen Limits bei maximaler Verdopplung der
Teilentscheidung bis zur H6he des urspriinglichen Limitantrages

m Begrenzung auf 2.5 Mio.€ Zusatzdeckung
m CAP+
m Individuelle Prifung eines Limits bis 50.000 € bei Ablehnungen oder Aufhebungen
m Powercap
m Individuelle Prifung eines zusatzlichen Limits ab einer Deckungsliicke von 2.5 Mio.€
m Pramienabrechnung erfolgt als Festpramie auf das gezeichnete Limit (Limitpramie)
m Mindestlaufzeit bei CAP / CAP+ betragt 3 Monate, danach monatlich kindbar
m Abrechnung erfolgt monatlich pro rata
m Bei Powercap Festpramie p.a.
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Q81 credit consulting

3. Anbietermarkt fir Top Up Losungen
Priméar Kreditversicherer

m Euler Hermes

Konditionen sind fir CAP / CAP+ transparent und einheitlich fir alle Versicherungsnehmer
m CAP 2%np.a.

m CAP+ 6% p.a.

Powercap wird immer individuell berechnet

Zusatzlich 25 Euro Prufungsgebihr pro Kunde / Versicherungsjahr
Vorteile

m LOsungen fur unterschiedliche Problemstellungen

m Absicherung von Einzelrisiken ist mdglich

m Transparente Kosten (CAP / CAP+)

m Nach 3 Monaten monatlich kiindbar

m Keine Anbietungspflicht

Nachteile

m Zusatzliche Prufungsgebihren

m Bei einem Portfolioansatz hohere Kosten
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3. Anbietermarkt fir Top Up Losungen

Q81 credit consulting Nischen Kreditversicherer

m Credendo
m Produktname: Top Up
m Anwendbar nur auf Portfoliobasis
m Keine Einzelabsicherungen maoglich

m Prinzip: maximale Verdopplung der Teilentscheidung bis zur H6he des ursprtinglichen
Limitantrages

m Generell mit allen Primar Kreditversicherungen kombinierbar

m Pramienberechnung erfolgt als Festpramie p.a. und richtet sich nach der
Hochstentschadigungssumme, welche pro Jahr zur Verfiigung stehen soll

m Meist in Kombination mit einem Entschadigungsvorrisiko und/oder Forderungsfranchise

m Da keine Limite beantragt werden mussen, entstehen keine zusatzlichen Kosten flr
Prifungsgebihren

m Im Wesen erflllt diese Deckung dem Gedanken einer ,internen Limitkapazitat®, die der Lieferant
nach einer festen Regel frei auf Teilentscheidungen des Primarversicherers vergeben kann, ohne
sich mit dem Top Up Versicherer abzustimmen

m Bedingungen des Primarversicherers werden tbernommen und durch zuséatzliche Obliegenheiten
erweitert

m z.B. regeméalige Bereitstellung von Limitisten oder Zeichnungsquoten

DEUTSCHE EDELSTAHLWERKE @ 16.05.2019 Seite 18



, i 3. Anbietermarkt fir Top Up Losungen
credit consulting Nischen Kreditversicherer

m Credendo
m Vorteile
m Mit allen Primar Versicherern kombinierbar
m Keine Anbietungspflicht
m Die maximale jahrliche Entschadigungsleistung muss erst im Schadenfall allokiert werden
m Nachteile
m |.d.Rimmer in Kombination mit einem Entschadigungsvorrisiko
m Doppelte Kommunikation bei gefahrenern6henden Umstanden
m Zusatzliche Obliegenheiten

m Bei einer Reduzierung des Limits beim Primar Versicherer wird das Limit von Credendo
nicht quotal reduziert, sondern in Abhangigkeit der Ausnutzung des Top Up Limits zum
Zeitpunkt der Reduzierung

Basis Limit Basis Limit

3 000°00T
3000°0S
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3. Anbietermarkt fir Top Up Losungen

Q81 credit consulting Nischen Kreditversicherer

m Zurich
m Produktname: ZACC, ZACC+, ZACC XL
m Anwendbar nur auf Portfoliobasis
m Keine Einzelabsicherungen maoglich
m Prinzip
m ZACC

m individuelle Prifung eines zuséatzlichen Kreditlimits als Top Up Limit unabhangig vom
urspringlichen Antragsbetrag

m Keine Begrenzung bei der zusatzlichen Limith6he
m Keine Anwendung bei Nullentscheidungen des Primar Kreditversicherer

m Grundsatzliche Andienungspflicht, sofern der tatsédchliche Bedarf tiber dem Limit des
Priméarversicherer liegt

m Pramienberechnung auf Limitbasis pro Monat
m Zusatzliche Prufungsgebihren
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n _ i 3. Anbietermarkt flr Top Up Losungen
credit consulting Nischen Kreditversicherer

m Zurich
m Prinzip
m ZACC +

m Bei Teilzeichnung des Primar Versicherers von mindestens 50.000 Euro erhalt der
Versicherungsnehmer eine automatische, pauschale Kreditlimitzusage bis zur
ursprunglichen Antragssumme

m Das pauschale Limit betragt dann maximal 200.000 Euro
m Anbietungspflicht
m Zum Start der Police werden alle relevanten Teilentscheidungen hinzugezogen

Top Up Limit

Entscheidung
Primarvertrag

Beantragtes
Kreditlimit

2 000°059¢

o
.O
o
o
o
ah
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, i 3. Anbietermarkt fir Top Up Losungen
credit consulting Nischen Kreditversicherer

m Zurich
m Prinzip
m ZACC +

m Der Versicherungsnehmer kann fur dariber hinausgehende Limitantrage stellen
(Anbietungsrecht)

m Benannte Top Up Limite

Top Up Limit
benannt

3000°0ST .

Top Up Limit

Beantragtes Pauschal

Kreditlimit

3 000°00v

Entscheidung
Primarvertrag
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3. Anbietermarkt fir Top Up Losungen

Q81 credit consulting Nischen Kreditversicherer

m Zurich
m ZACC +
m Festpramie fur Pauschale Kreditlimitzusagen p.a.

m Unterjdhrige Veranderungen bei den Teilentscheidungen haben keinen Einfluss auf die
Festpramie

m Limitpramie fir benannte Zirich Kreditlimite (innerhalb des Andienungsrecht)
m FUr die Limite wird eine zuséatzliche Prufungsgebihr berechnet
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3. Anbietermarkt fir Top Up Losungen

Q81 credit consulting Nischen Kreditversicherer

m Zurich
m ZACC XL

m Prinzip: automatische maximale Verdopplung der Teilentscheidungen bis zur Hohe des
ursprunglichen Limitantrages

m Die Grenze der Verdopplung wird durch die Hochstentschédigung definiert
m Festpramie p.a.
m Immer in Kombination mit einem Entschadigungsvorrisiko

m Vorteile
m L6sungen fur unterschiedliche Problemstellungen
m Obliegenheiten analog des Primarversicherungsvertrages maoglich

m Versicherungsnehmer erhélt eine zweite Risikomeinung, auf Basis einer unabhéngigen
Bonitatsanalyse

m Nachteile
m Kein Anbietungsrecht (nur innerhalb der ZACC+ fir benannte Limite)

m Doppelte Kommunikation von Obliegenheiten wie z.B. Nichtzahlungsmeldungen
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3. Anbietermarkt fir Top Up Losungen

Q81 credit consulting Lloyd's Cover Holder

m Equinox und Mercury
m Merkmale
m Sogenannte Lloyd's Cover Holder
m Rickversicherung der Policen erfolgt tiber den Londoner Lloyd's Markt (Lloyd's of London)
m Hohe Flexibilitat in der Strukturierung von individuellen Losungen
m Einzeldeckungen oder Portfolioansatze
m Bei Teilentscheidungen oder Ablehnungen
m Prinzip
m Individuelle Prifung der Limitanfragen
m Immer Andienungsrecht, jedoch Mindestanzahl an zu versichernden Debitoren (i.d.R. 5)
m Pramienberechnung
m Meist individuelle Limitpramie p.a.
m Immer Prifungsgebihren
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3. Anbietermarkt fir Top Up Losungen

Q81 credit consulting Lloyd's Cover Holder

m Equinox und Mercury
m Administration
m Beide Anbieter haben eigene Policenstrukturen und Allgemeine Versicherungsbedingungen
m Die Policen missen in lhrer Grundstruktur auf den Primérvertrag angepasst werden
m Obliegenheiten, Fristen und Ruckflussregelungen
m Doppelte Obliegenheitsmeldungen

m Vorteile
m Flexible Losungen bei Ablehnungen und Teilentscheidungen
m Absicherung von Einzelrisiken
m Anbietungsrecht

m Versicherungsnehmer erhélt eine zweite Risikomeinung, auf Basis einer unabhéngigen
Bonitatsanalyse

m Limitentscheidung in der Hohe generell unabhéngig von der Entscheidung des
Primarversicherers (anwendbar auf Teilentscheidungen und Ablehnungen)

m Nachteile

m Eigene Versicherungsbedingungen, welche angepasst werden missen
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Q81 credit consulting 4. Zusammenfassung

m Es wird immer zu restriktiven Kreditentscheidungen in der Kreditversicherung kommen

m Der Markt flr Top Up L6sungen hat sich in den letzten Jahren stark entwickelt und es gibt eine
Mehrzahl von Anbietern mit verschiedenen Losungsansatzen

m Eine Top Up LOsung kann gezielt das Eigenrisiko bei restriktiven Entscheidungen reduzieren
und gleichzeitig fur eine stabile Geschéaftsbeziehung mit dem Kunden sorgen

m Sind Forderungsfinanzierungslésungen im Einsatz, kénnen Top Up Lésungen die
Finanzierungsquoten optimieren

m Nutzung von Top Up Modellen kann das Volumen an internen Kreditlimiten nachhaltig
reduzieren

m Im Fall der Einholung einer zweiten Risikomeinung durch die implementierte Top Up Struktur
kann der Lieferant seine Argumentation zum Debitoren substantieller gestalten und nach
alternativen SicherungsmalRnahmen suchen (Verkirzung Zahlungsziele, Vorkasse, alternative
Sicherheiten etc.)
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credit consulting

5. Praxisfall Deutsche Edelstahlwerke

Tradition tnfft Innovation: DeutscheEdelstahlwerke  Auf einem Blick

m fUhrend in der Herstellung und Verarbeitung von = uUnternehmen
Spezialstahl-Langprodukten

m Anbieter von kundenindividuellen
und innovativen Spezialstahllosungen

m Hohe Wertschopfungstiefe: Technische
Beratung, Verarbeitung und Service bis zu jeder
Anarbeitungsstufe

m DEW ist ein Unternehmen der SCHMOLZ +
BICKENBACH Gruppe mit weltweit ca. 9.000
Mitarbeitern

Grindungsjahr
Mitarbeiter

Produkte

Fertigprodukte

Tochterunternehmen

Deutsche Edelstahlwerke
Specialty Steel GmbH & Co. KG

Deutsche Edelstahlwerke
Sales GmbH & Co. KG

Deutsche Edelstahlwerke Services GmbH
12/2016
Rund 4.000

Spezialstahl-Langprodukte

Draht (ab & 0,8 mm), Rohblécke, Halbzeug,
Réhrenvormaterial, Stabstahl, Breitflach-
und Flachstahl, Freiformschmiedestlcke
(bis @ 1.100 mm), Pulvermetalle
Dornstangen, Kaltwalzen

Deutsche Edelstahlwerke
KarriereWERKSTATT GmbH,

dhi Rohstoffmanagement GmbH, Deutsche
Edelstahlwerke Harterei Technik GmbH
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credit consulting 5. Praxisfall Deutsche Edelstahlwerke

m Tradition trifft Innovation: Deutsche Edelstahlwerke

Deutsche Edelstahlwerke Services GmbH

Deutsche Edelstahlwerke Specialty Steel GmbH & Co. KG
Deutsche Edelstahlwerke Sales GmbH & Co. KG

@

Fusion EWK/EWS zu Deutsche Edelstahlwerke GmbH, 2007

4 Ubernahme durch SCHMOLZ + BICKENBACH, 2005 <~

Edelstahl Witten - Krefeld GmbH (EWK), Edelstahlwerke Studwestfalen GmbH (EWS),
1994 2004
Thyssen Edelstahlwerke AG, Krupp Edelstahlprofile GmbH,
T Langprodukte, 1975 1994
Deutsche Edelstahlwerke AG, @ Krupp Stahl AG,
1927 1985
Berger und Co., Krefelder Stahlwerke AG, J. H. Dresler Senior Asbeck, Osthaus & Co.,
1854 1900 oHG, 1846 1853
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credit consulting 5. Praxisfall Deutsche Edelstahlwerke

m Produktion an 4 deutschen Standorten

Witten
ca. 1.810

Nordrhein-

Westfalen
Witten
KrefeLcj/v “ e
) ®“ 50 km
) ®

Krefeld Disseldorf NG k_m

ca. 630
Siegen
ca. 1.180 &hil»
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credit consulting 5. Praxisfall Deutsche Edelstahlwerke

m Absatz nach Regionen - Aus Deutschland in die Welt

Werkzeug- und RSH-Stahle Edelbau- und
Schnellarbeitsstahle Walzlagerstahle
Afrika/Asien AfrikalAsten
- ; Restl. Welt Restl. Welt Amerika
Afrika/Asien / 0,3%
13,9% \ /M ameria ¥8% \ /[ 0,6% Rest,Ey %%\ Restl. Welt

5,8% N 0,2%

Amerika 28,8%
19,4%
Restl. EU /
29,9%
\ Deutschland
Restl. EU \Deutschland \ Deutschland
Rest, BU _/ 43,7% 53.9%

70,2Y%
21,8% ’
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Q81 credit consulting 5. Praxisfall Deutsche Edelstahlwerke

Top Up Versicherung bei der Deutsche Edelstahlwerke Specialty Steel GmbH & Co. KG

m Customer Credit Management Policy im SCHMOLZ + BICKENBACH Konzern mit Gultigkeit ftr
alle Konzerngesellschaften mit der Maf3gabe alle Warenlieferungen abzusichern

m Restriktives Warenkreditversicherungsmanagement implementiert

m Versicherungsunternehmen Atradius (Inland + Europa + USA+ Kanada + Japan) + Euler Hermes
(Restliche Lander)

m Interne Ausnahme im Warenkreditversicherungsvertrag definiert (z.B. S+B
Konzernunternehmen)

m Andienungspflicht ab 25 T€

m Umsatz 2018 = 1,2 Mrd. Euro (davon ca. 15 % im Konzern)

m Ca. 1.500 Fremd Kunden + ca. 50 Konzernkunden (SCHMOLZ + BICKENBACH)
m Davon versicherte Kunden ca. 50 %
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Q81 credit consulting 5. Praxisfall Deutsche Edelstahlwerke

m Problemstellung
m Konzernvorgabe: Absicherung aller Warenlieferungen

m Begrenzte Absicherung durch den Kreditversicherer und damit Unterdeckung bei einigen Kunden
vorhanden

m Grinde hierfir zum Beispiel:
m zu schlechtes Rating
m Gesamtengagement ausgeschopft
m zeitliche Befristungen

m Zusatzliche Absicherungsmadglichkeiten (wie Birgschaft oder Akkreditiv) werden angefragt, sind
aber nicht immer verfiigbar

m Einrdumung einer (zusatzlichen) internen Kreditlinie ist notwendig
m bedeutet gesellschaftliches Eigenrisiko

m In diesem Prozess wird gemeinsam mit Vertretern des Vertriebs und des Controllings eine
Entscheidung getroffen

m Abhangigkeit von Betragsgrenzen
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m Zielsetzung
m Reduzierung / Vermeidung des gesellschaftlichen Eigenrisiken
m Ausgangssituation
m ca. 30 interne Linien
m Kumuliertes Eigenrisiko in Hohe von ca. 16 Mio. Euro
m In Zusammenarbeit mit km credit consulting wurde hierfiir nach Losungen gesucht
m Ldsungsvorschlag Top Up Versicherung

m \orgehensweise

m Ubermittlung der in Frage kommenden Kunden und Analyse der tatsachlich benétigten
Limite

m Basierend auf dem Portfolio wurde eine Marktbefragung durchgefihrt
m 4 potentielle Partner wurden die Portfolioparameter zur Verfligung gestellt

m Auf Basis der Ausschreibungsergebnisse wurde eine Kosten-Nutzen Rechnung erstellt
m HoOhe der zusatzlichen Limite vs. Kosten
m  Welcher administrative Aufwand entsteht durch die jeweilige L6sung?

DEUTSCHE EDELSTAHLWERKE @ 16.05.2019 Seite 36



credit consulting 5. Praxisfall Deutsche Edelstahlwerke

m Entscheidung zu Gunsten Tokio Marine Kiln
m Grinde
m Keine Einschrankung beim héchsten Einzellimit
(max. Verdoppelung des gezeichneten Atradiuslimits)
m Gutes Kosten-/Leistungsverhaltnis
m bis zu 50 % niedrigere Pramienkosten im Vergleich zu den Wettbewerbern
m bei fast gleicher Hochsthaftung
m Kein Entschadigungsvorrisiko
m 100%ige Ubernahme der Atradius Vertragsbedingungen
m Selbstbehalt
m Meldepflichten
m Ergebnis
m Reduzierung Eigenrisiko um ca. 6 Mio. €
m Wirtschatftlich tragbare Losung
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credit consulting

Vielen Dank fur lhre Aufmerksamkeit!
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